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In collaborazione con: In collaborazione con: In collaborazione con: In collaborazione con: 

In Italia si intravedono spiragli di ripresa, nonostante i 

risultati restino ancora al di sotto della media Europea 

Fonte: Autumn 2017 Economic Forecast, European Commission.  
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In collaborazione con: In collaborazione con: In collaborazione con: In collaborazione con: 

L’Italia vanta un radicato tessuto economico composto 

prevalentemente da PMI 

Italia 

Spain 

EU 28 

US* 

Germany 

UK 

Micro 

imprese 
# - % 

Piccole 

imprese 
# - % 

Medie 

imprese 
# - % 

~2,3 Mln - (94,8%) 

~3,5 Mln - (95,1%) 

~23,0 Mln - (92,8%) 

~2,3 Mln - (66,9%) 

~1,8 Mln - (81,2%) 

~1,7 Mln - (88,9%) 

~0,2 Mln - 

(4,3%) 
~0,1 Mln - (4,5%) 

~1,4 Mln - (6,0%) 

~0,8 Mln - (24,4%) 

~0,3 Mln (14,9%) 

~0,2 Mln - (9,3%) 

~0,02 Mln - (0,5%) 

~0,01 Mln (0,6%) 

~0,2 Mln - (1,0%) 

~0,2 Mln - (6,7%) 

~0,05 Mln - (2,5%) 

~0,03 Mln - (1,5%) 

Fonte: Annual Report on European SME 2015/16.  Eurostat  

*Dati per US Enterprises by business size, 2015, OECD 

Micro Imprese: 0-10 dipendenti 

Piccole Imprese: 10-49 dipendenti 

Medie Imprese: 50-249 dipendenti 
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In collaborazione con: In collaborazione con: In collaborazione con: In collaborazione con: 

… che rivestono un ruolo fondamentale per la crescita e lo 

sviluppo del Paese 

Dei lavoratori in Italia impiegati 

nelle PMI 79% 

Beni/servizi esportati dalle 

PMI* 56% 
Distribuzione della  

Forza Lavoro 

Crescita attesa del MOL per le 

PMI nel 2018*  +6,5% 
Valore Aggiunto prodotto dalle 

PMI, per un controvalore di circa 

440 € Mld  68% 
Fonte: Annual Report on European SME 2015/16, Eurostat  

*Fonte: Elaborazione EY su dati «Rapporto Cerved PMI 2016»  
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In collaborazione con: In collaborazione con: In collaborazione con: In collaborazione con: 

I principali bisogni delle PMI 

Credit 
management 

• Ottimizzazione flussi di 
cassa 

• Supporto agli investimenti 

• Gestione corretta del rischio 

Needs 

Efficienza 
• Ottimizzazione del Cost Income 

• Recupero competitività vs. peer 
Europei 

• Miglioramento della Governance 

Human capital  
& Skills 

• Acquisizione nuove Skills 
(innovazione, digital ..) 

• Sviluppo competenze manageriali 

Nuovi mercati 
• Sviluppo/integrazione di nuovi 
modelli distributivi/operativi 

• Supporto al processo di 
Internazionalizzazione 
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In collaborazione con: In collaborazione con: In collaborazione con: In collaborazione con: 

Tra i fattori che limitano gli investimenti delle PMI in Italia vi è 

lo scarso accesso a fonti di finanziamento 

FATTORI DI FRENO AGLI INVESTIMENTI DELLE IMPRESE ITALIANE  

Fonte: Elaborazione EY su dati MET, 2013 . Campione  composto da 25 mila imprese 
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In collaborazione con: In collaborazione con: In collaborazione con: In collaborazione con: 

… ancora quasi totalmente a carico del sistema bancario 

Le fonti del credito delle PMI 
italiane sono quasi 

esclusivamente le Banche … 

Fonte: CRIF Rating 2016 

 

COMPOSIZIONE DEL DEBITO  

DELLE PMI ITALIANE  

La quota di debito proveniente da istituti 

bancari è in prevalenza di breve 

termine, con forme tecniche tipicamente 

a revoca o di natura auto-liquidante 

89% 
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In collaborazione con: In collaborazione con: In collaborazione con: In collaborazione con: 

Regolamentazione, NPL e bassi tassi di riferimento 

impattano sulla redditività delle Banche 
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In collaborazione con: In collaborazione con: In collaborazione con: In collaborazione con: 

 

 

 

Il Club FORVALUE offre 

prodotti e servizi non 

finanziari a supporto 

dell'innovazione e 

dell'efficienza dei sistemi 

aziendali alle imprese 

Sviluppare il 

capitale umano 

Rafforzare la 

presenza digitale 

Favorire il 

networking 

… favorendo nuovi modelli di business 

 Rendere i 

processi efficienti 

 
Beneficiare delle 

agevolazioni 
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In collaborazione con: In collaborazione con: In collaborazione con: In collaborazione con: 

È necessario fare ricorso a nuovi strumenti e nuove realtà 

per rispondere ai bisogni delle PMI 

Indispensabile per le aziende accedere a strumenti di finanziamento 

complementari e/o alternativi a quelli tradizionali basati su modelli 

innovativi di valutazione del rischio di credito 

"Da tempo sosteniamo la necessità che si sviluppino 

strumenti finanziari alternativi al credito bancario. Per questo 

guardiamo con attenzione e attesa al mercato che sta 

nascendo e ci aspettiamo che rappresenti uno strumento 

concreto per sostenere la crescita delle PMI."  

Vincenzo Boccia, Presidente Confindustria 

"Per il finanziamento degli investimenti nuove 

risorse devono affiancarsi agli impegni bancari. È 

nell'interesse delle banche favorire questo processo 

[...] evitando con cura possibili conflitti di interesse."  

 

Ignazio Visco, Governatore Banca d'Italia 
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In collaborazione con: In collaborazione con: In collaborazione con: In collaborazione con: 

Le FinTech si posizionano su nicchie di core business 

tradizionalmente bancario non opportunamente presidiate 

Perché le FinTech?  
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In collaborazione con: In collaborazione con: In collaborazione con: In collaborazione con: 

Negli ultimi anni si assiste inoltre al fenomeno della cross-

industry convergence 

 Lanciato nel 2011, offre 

finanziamenti alle PMI già 

iscritte come rivenditori 

sulla piattaforma Amazon 

 Finanziamenti entro 24h ed 

un erogato di $1 mld nel ‘16 

 Analisi dell’affidabilità 

creditizia attraverso lo 

storico delle vendite 

 Sistema di pagamenti 

innovativo lanciato nel 2014, 

che rende digitali le carte di 

credito, permettendo i 

pagamenti mediante iPhone 

o Apple Watch in modalità 

contactless 

 Offre soluzioni flessibili e 

personalizzate di 

finanziamento,  leasing e 

assicurazione per le auto 

del Gruppo 

 Oltre 1 milione di clienti 

esistenti in Italia ed una 

presenza in oltre 49 paesi 

in tutto il mondo 
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In collaborazione con: In collaborazione con: In collaborazione con: In collaborazione con: 

Conclusioni 

Per le PMI è il momento di uscire dal guscio e di farsi più 

forti e competitive: Innovare, Innovare … Innovare 

 Il rilancio economico dell’Italia passa dalle PMI 

 L’accesso al credito e la gestione del rischio sono i pilastri di supporto allo 

sviluppo dell’impresa  

 Il sistema bancario non basta a soddisfare la richiesta di credito delle aziende 

 I confini tra i settori industriali si affievoliscono 

 I minor costi di gestione delle informazioni e la tecnologia hanno agevolato 

l’ingresso di nuovi player e nuove forme di accesso al credito (es.: 

crowdfunfing, crowdlending, invoice financing, …) e di servizi di supporto allo 

sviluppo d’impresa 
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In collaborazione con: In collaborazione con: In collaborazione con: In collaborazione con: 

Quando la velocità del cambiamento 

al di fuori di un'organizzazione 

supera la velocità del cambiamento 

interno... La fine è vicina 
 
- Jack Welch 
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In collaborazione con: In collaborazione con: In collaborazione con: In collaborazione con: 

Grazie 

Nico Saraceno 

Domenico.Saraceno@it.ey.com 


